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DER „HIDDEN CHAMPION“

Machacek is t  e iner  der  größten Dämm- und Baustof fhändler  Österre ichs.  Zu den 

Kunden zählen Industr ieunternehmen, wie  auch v ie le  k le ine und große Handwerks-

betr iebe.  Wicht ig  is t  Machacek e ine par tnerschaf t l iche Betreuung der  Kunden

und e in  Umwel t-Konzept , das  wei t  über  d ie  F i rmenmauern h inausgeht . 
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Nähere Informationen 
zu Machacek erhalten Sie unter 
www.machacek.at

Unternehmensgründer KR Ing.  
Bruno Machacek begann in 
Traun mit 20 m2 Büro- und  

300 m2 Lagerfläche. Heute ist das 
Familienunternehmen ein öster-
reichweit führender Großhändler für 
Dämm- und Baustoffe. Der Haupt-
standort des Unternehmens ist Wels. 
Machacek ist jedoch auch noch in 
Niederösterreich und Salzburg mit 
Standorten vertreten. Die Standbei-
ne der Unternehmensgruppe sind 
neben dem Hochbau der Dach- und 
Hallenbau und der Trockenbau. Zu-
dem können in einer eigenen Pro-
duktion EPDM Abdichtungen auf 
einer der größten Laseranlagen 
Europas millimetergenau gefertigt 
werden. Die Anwendungen reichen 
von Flachdächern und Fassaden bis 
zu Teichen. Neben der EPDM Pro-
duktion verfügt Machacek auch über 
eine hochmoderne Zuschnittpro-
duktion für Baumaterialien. Hand- 

schlagqualität und langjährige Part-
nerschaften auf Augenhöhe mit 
Lieferanten, Kunden und den Mit-
arbeitern schufen eine besondere 
Unternehmenskultur. „Trotz unseres 
hohen Digitalisierungsgrades sind 
es die Menschen, die an erster Stelle 
stehen. Aufgrund des ausgezeich-
neten Betriebsklimas und der vielen 
Sozialleistungen haben wir eine Fluk-
tuation von unter einem Prozent im 
Unternehmen. Unseren Mitarbeitern 
wird zudem sehr viel Vertrauen ent-
gegengebracht. Ein breites Angebot 
an Aus- und Weiterbildungsmög-
lichkeiten hilft uns, dem Fachkräfte- 
mangel entgegenzusteuern. Der 
hohe Gestaltungsspielraum jedes 
Einzelnen und das ihm entgegenge-
brachte Vertrauen fördern zusätzlich  
das positive Wachstum des Unter-
nehmens“, schildert Geschäftsführer 
Markus Dietach. 
Als Großhändler im Bau- und Bau-

nebengewerbe verfügt Machacek 
über eine Lagerfläche von mehr als 
30.000m². Ein Sortiment von circa 
35.000 Produkten, ist weitestgehend 
lagernd oder kann sehr rasch be-
schafft werden. 

Profess ionel l  und f lex ibe l

Gerade die derzeit am Markt hohe 
Preisvolatilität und limitierte Waren-
verfügbarkeit sind Herausforderun-
gen, die es zu bewältigen gilt. Wichtig 
ist bei Machacek eine partnerschaft-
liche Betreuung der Kunden – und 
keine kurzfristige Gewinnmaximie-
rung. „Wir unterstützen unsere Kun-
den auch in schwierigen Zeiten und 
lassen sie nicht fallen. Neben einer 
perfekt funktionierenden Logistik, 
und einem breit aufgestellten eige-
nen Fuhrpark, ist die professionelle 
Beratung und eine hohe Flexibilität 
immens wichtig, um erfolgreich am 

Markt bestehen zu können, so Ge-
schäftsführer Siegfried Kalteis.
 
Grünes Bauen auf dem Vormarsch

Seit der Unternehmensgründung 
handelt Machacek nachhaltig. Diese 
Anstrengungen machten das Unter-
nehmen zum Vorreiter, wenn es um 
„grünes Bauen“ geht. Was alles mög-
lich ist, lebt man selbst vor: „Wir ha-
ben massiv in die Klimaneutralität 
investiert – von einer riesigen PV-An-
lage am Dach, mit der wir 50 Prozent
unserer Primärenergie selbst decken
bis hin zu zahlreichen Elektroautos 
in unserem Fuhrpark. Mitarbeiter die 
über keinen Firmen-PKW verfügen 
haben zudem die Möglichkeit, gratis 
im Unternehmen zu laden. Ein Mei-
lenstein für Machacek war die 
Klimaneutralität des Unternehmens.
Zudem haben wir auch unsere Recy-
clingaktivitäten angepasst“, ergänzt 
Geschäftsführer Siegfried Kalteis. Die 
Pandemie hat Europas Abhängig-
keit von Rohstoffen und Vormateria-
lien schonungslos aufgezeigt. „Daher 
gründeten wir die Machacek Recyc-
ling GmbH. Für unsere Kunden holen 

wir  EPS Abfallmaterial kostengünstig 
ab und führen diese der Wiederver-
wertung zu.“ Eine Kreislaufwirtschaft, 
die Mensch und Umwelt guttut! 
Neben EPS-Materialen werden noch 
zahlreiche andere Baustoffe von Ver-
arbeitern zurückgenommen und mit 
Hilfe der Industrie wiederverwertet. 
Lieferanten aus Österreich und dem 
benachbarten Ausland sorgen zudem 
für kurze Lieferwege.

Oase und PV-Anlagen  
am F lach-  oder  Ste i ldach

Außerdem fokussiert sich das Unter-
nehmen auch auf Zukunftstrends, 
die nicht nur umweltschonend sind, 

sondern in Zeiten des Klimawandels 
sogar helfen, die Natur zurück in be-
bautes Gebiet zu bringen. „Etwa mit 
unseren begrünten Dächern, die 
bei den immer häufiger werdenden 
Starkregenereignissen helfen, Was-
ser zu speichern und Flach- und so-
gar Steildächer in grüne Oasen zu 
verwandeln, die bepflanzt werden 
können.“ Mit seinen Partnern ist  
Machacek auch in der Lage ganze  
PV-Systeme anzubieten. 		  ■

„Trotz unseres hohen Digitalisie-
rungsgrades sind es die Menschen, 
die an erster Stelle stehen.“
Markus Dietach, Machacek- Geschäftsführer

„Neben einer perfekt funktio-
nierenden Logistik, und einem 
breit aufgestellten eigenen 
Fuhrpark, ist die professionelle 
Beratung und eine hohe Fle-
xibilität immens wichtig, um 
erfolgreich am Markt sein zu 
können.“
Siegfried Kalteis, Machacek- Geschäftsführer

AUS WELS 


